
「問い合わせ」「資料請求」「申し込み」を増やす

売れるにつながるウェブサイトへ

　ウェブサイトは、企業の取り組みや魅力を広く、深く認知してもらい、イベントの告知・

集客や販売促進など売上につながる重要なツールです。

ぱっと見がよいウェブサイトを作ってたくさんのアクセスがあっても、「問い合わせ」や

「資料請求」「申し込み」ボタンをクリックしてもらわないと売り上げにつながりません。

売り上げにつなげるためには、読み手のこころをつかみ、指を動かしクリックにつなげる

ことが重要です。

　第 1 回のセミナーでは、ウェブサイトで経営者の想いや会社の強み、魅力がどれだけ伝

わっているのかを見直して頂き、こころをつかむサイトへと磨き上げるノウハウを中小企

業診断士がお伝えします。第 2 回は、コニカミノルタ社の脳科学を使って、自社のサイトが

どれだけクリックにつながる画面表示となっているのかを客観的な視点で評価し、指を動

かすサイトへ導くノウハウをお伝えします。




